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我的「格局」我做主
   　2010年9月1日信義房屋全國月會上，一名到職未滿9個月的一級專員李育銜，拄著拐杖一階一階緩緩的走上台北教育大學大禮堂的舞台，接受來自全國信義人的滿場喝采。這個月，他破了信義房屋近三十年來新人單月業績的最高紀錄（524萬），7月拿下新秀獎，累積5次龍虎榜，2010年底他挑戰成功達成信義房屋新人年度業績破千萬的紀錄，是什麼樣原因造就他如次強烈的成就動機？
通過老天爺的試煉，相信生命必有它「存在的價值」
1999年9月21日凌晨1點47分，超過兩千名台灣人的生命就此停留在這奪人心魄大地震發生的那一刻，無數家庭一「震」不起…【以下是信義房屋阿銜的故事】
921地震讓父母親幾十年來努力的心血，一夕間化為烏有，隨之而來千萬的負債，讓住了15年的家被迫法拍，全家自此開始了租屋的生活，這個突來的巨變，讓李家失去了一切，歸零之後，也讓身為獨子的我，開始思考一些事情，改變了對未來人生的方向…。
從高二開始就學貸款，半工半讀至今，那份不讓父母親為我生活及學費擔心的堅持，成為驅使我不斷成長的原動力。1、工作薪水2、獎學金3、比賽獎金，是我生活費的三大來源。在爭取過程中，必須不斷提升自我競爭力。工作、辦活動、維持課業、參加比賽、擔任多個社團重要幹部、創業…。老實說，大學至今，一直處於忙碌的狀態，時常有一餐沒一餐的生活，但在每個階段，我體驗了和一般大學生不一樣生活，雖然辛苦，卻十分值得，以下我想與您分享我大學收穫最豐的三個區塊：
1.專業領域－課堂上學不到的實務經驗，最實用
本身主修財務金融，從大二下開始便感覺課本上的知識跟不上這瞬變時代，唯有實際的投資操作，才能培養出敏銳的市場觀察力，於是透過保險業直屬學姊引薦，開始在英國保誠人壽接受扎實的理財規劃訓練，並順利考取兩張保險的專業證照。現在回想起，那段日子所學，真的十分受用，憑藉著理財的專業知識，給予符合客戶需求且完整的保險規劃，是一種難以言喻，幫助別人的成就感。當時的我是通訊處最年輕的業務員，背負著超齡的壓力和課題，挫折是家常便飯，但經歷過後，大幅提升了我的抗壓性，也養成了我對世界經濟脈動，隨時保持敏銳度的習慣，我相信「力量來自於層層的焠鍊」，提早體驗現實社會，是最快內化課本知識的捷徑。 

2.社團領導－學習管理，累積人脈 

「社團」是我大學四年修的最用心，也是收穫最多的一門課，四年來，我所擔任的社團職位如下： 

大一－台中德光文教基金會志工隊副隊長
大二－元智大學親善大使團（第三屆元智模範大使）
大三－元智學生會主席、元智財金系副會長 
大四－元智學生會會長
隨著資歷增加，所領導的社團規模也一直成長，很慶幸自己能夠在夥伴支持下，擔任社團領導人，但這也意味著所背負的責任越大。我並非是個按部就班又制式化的人，每個活動發想，都希望能跳脫過往的框架，所以「創新」是我帶社團核心價值，凡事必須有意義並且有趣才有執行的必要，這也是95元智學生會slogan－「有『心/新』才敢大聲！」的由來，讓夥伴在有趣的氛圍下服務學習，並成就一件有意義的事，對我而言是一件十分快樂的事！
我個人感覺社團領導最大的挑戰，在於如何帶領夥伴齊心實踐目標，我以3T跟大家分享：T-（Touch）先讓夥伴們因共同理念而感動→T-（Trust）相信夥伴能夠完成任何事（搭配經驗傳授）→T-（Together）和夥伴「一起」完成目標，每一個環節都很重要，但這會隨著經驗的累積而慢慢體會，如何帶人又「帶心」，這種能力是市場上永不變的需求。因此，加入社團要主動爭取擔任幹部甚至是領導人，才有價值，我從中發現，我所獲得的，不只是一群朋友而已，站上高點才能看的更高更遠，格局變大，有用的人脈會自然累積，而成為21世紀最搶手的資優生（以往成績好的人被稱作資優生，但現在資優生被定義為－內外部資源豐沛的人才）！
3.比賽經驗－要成為「大聲牛」，「失敗」是最營養的牧草
在「江湖」上，我有另外一個稱號－「獎金獵人」，從校內各大競賽到全國性商業競賽，都可以看到我和不同團隊夥伴的身影，成績還算不錯（大學四年至今約30多個獎項，比賽獎金+獎學金合計約20多萬元）。參加比賽對我而言有三個意義，1、賺取獎金（維持生活）2、自我實現3、累積人脈。而獲獎的秘訣，我想，就是Guts（膽識）。李焜耀曾經說過：「膽識就是在正確的時間上，做出超出自己熟悉範圍的事」。確立目標後，就開始規畫，衡量自己能力，嘗試去突破自己，才能不斷精進，一定會遭遇失敗，但值得慶幸的是，這只是場比賽，重要的是過程，每一次的失敗，都能使我變得更加成熟，但這並非有勇無謀的不斷試誤，精煉過後的思考，才能創造差異化，提升個人價值，但前提是，我願意去試。
一切可能，總有個開始~在「信義房屋」實現對家人幸福的承諾
        因為老天爺的考驗（921地震），「家」變成了感覺熟悉卻又陌生的名詞，我從中看見了漸漸老邁的父母，這十幾年來心中的遺憾，在母親確定罹患膀胱癌後，我更深深的體悟，前Google全球副總裁李開復所說的：「人生到了這個階段，很多事，再不去做，真怕自己來不及。」我告訴自己一定要在短時間內累積財富、人脈和眼光，給父母親一個屬於自己－最溫暖的「家」，因此我在退伍前，便決定以挑戰性及獲利最高的大安區房屋仲介，作為我的第一份職業，並以兩岸深耕且最重視人才培育的社會公民企業－「信義房屋」為唯一選擇。為了提升競爭力及給予客戶更優質專業的服務，在軍中便報名參加「98年不動產經紀人」國家考試。在9月21日退伍後，沒有休息，隔天便北上補習，為期近三個月的辛苦衝刺，2010年3月果然順利金榜題名，或許是因為高度積極和強烈的企圖心，使我獲得當時信義房屋大安業十區區主管信副總的青睞，選進信義房屋97、98及99年至今全國業績冠軍店－信義店，和連續十年全公司Top1明玉執協一起共事，感謝老天爺給阿銜這麼好的環境學習，讓我更加堅信，我可以在信義房屋實現對家人「幸福」的承諾。
感謝折磨你的人，相信「凡事都有最好的安排」
房仲業的淘汰率相當驚人，業績壓力和超長的工時，是存活最大的關卡，原以為自己可以從容面對，但事實不然，前三個月業績掛蛋的撞牆期，不斷地打擊我的自信。我發現自己茫然的站在十字路口，挫折感壓得我挺不起胸膛，接連的打擊讓我連還手的餘地都沒有，我對自己過去所學開始疑惑，過分投入工作，也讓我結束了一段刻骨銘心三年多的感情。我開始高度懷疑自己，進入了人生的黑暗期，所幸此時在客戶介紹下，接觸到LMI(Leadership management international)，認識了我兩位人生的導師－Faust&Wisdon，引導我正向的思考、邏輯的規劃、有效率的執行並養成成功的習慣，他們告訴我：「生命是一趟旅程。『神若引導你走你所認識的路，則你受益不多，祂定規要你走你所不認識的路，叫你無奈。當與祂有千百次的談話，以致這路程在祂和你中間，變成一個永恆的紀念。』」轉念後，所有的逆境頓時都成了我成長的養分，我體悟「凡事不是得到，就是學到」， 帶我的堡聰店長和信億師父常說：「要感謝折磨你的人，相信『凡事都有最好的安排』」，這句話成為我的座右銘。我不再哀傷自己失去了什麼，開始珍惜自己所擁有的一切，知足感恩的心，讓我面對客戶拒絕，不再沮喪，反而更加積極去思考失敗的原因，解決問題，一步一步向前行。
做自己與別人生命中的天使
921地震，第一時間進入災區救災的不是政府，而是民間志工團體，他們沒有怨言無私的幫助，帶給災民感動的溫暖，我永遠忘不了志工阿姨那單純付出的微笑。我常在想，做什麼事或是什麼狀態下，自己內心會感受到真正的喜悅和平靜，對我而言，似乎就是「Helping People」，也因此訂下了我的人生使命「影響廣大的人們，使其正向的質變，成就自我，進而改善這個社會」，要讓自己不斷成長到能帶給台灣一股向上力量的人，感謝在育銜生命中出現的每一位貴人，期許自己成為自己與別人生命中的天使，在人生的道路上，走的更加堅定踏實。
